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KORPERSPRACHE FUR
MITARBEITER IM VERTRIEB

Um bei Gesprichen oder Prisentationen erfolgreich zu sein, reicht die Kompetenz alleine nicht
aus. Es kommt vielmehr darauf an, wie Sie das Gesagte ,,riiberbringen®, also Ihr Gegeniiber
durch Gestik, Mimik, Stimme und Korperhaltung fiir sich gewinnen konnen. Indem Sie Thre
eigene und die fremde Korpersprache und deren Wirkung kennen und vor allem auch das
eigene Auftreten bewusst gestalten, vergrofern Sie IThre Akzeptanz bei anderen.

Merke: 70 % der Kommunikation geschieht auf der nonverbalen Ebene. Dabei wird die
Entscheidung sympathisch — unsympathisch innerhalb weniger Sekunden getroffen und ist
kaum zu verdndern.
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Canmman
BUSI NESS COACHING CENTER

Anmeldung Seminargebiihr Inklusiv
Seminarunterlagen, Teilnahmezertifikat,
anmeldung@comon.de € 698,00 zzgl. 19% MwsSt. Nachbetreuung, ganztagig Warm-

IKaltgetréanke, belegte Brotchen zum
Friihstiick sowie Geback am
Nachmittag
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